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Vertriebsinnendienst - Distribution (m/w/d)

Zentrale
abel & käufl Mobilfunkhandels GmbH
Alter Rennweg 179 | 84034 Landshut

Niederlassung Nordbayern
abel & käufl Mobilfunkhandels GmbH
Raiffeisenplatz 2-4 | 97509 Unterspiesheim

Niederlassung Baden-Württemberg
abel & käufl Mobilfunkhandels GmbH
Kochendorfer Straße 48 | 74172 Neckarsulm

Niederlassung München
abel & käufl Mobilfunkhandels GmbH
Finkenstraße 29 | 82166 Gräfelfing

Der direkte Kontakt
Tel +49 871/96215-120 | Fax +49 871/96215-880 | E-Mail info@abel-kaeufl.de | www.abel-kaeufl.de

Als Mitarbeiter/in im Vertriebsinnendienst Distribution sind Sie primär verantwortlich für die umfassende Betreuung 
unserer Fachhandelspartner und Reseller. Zu Ihren Aufgaben gehören die Erstellung und Aufbereitung von betriebswirt-
schaftlichen Auswertungen sowie die Erstellung von Projekt-Angeboten in Abstimmung mit den Fachhandelsbetreuern im 
Außendienst. Eine selbstständige und zuverlässige Arbeitsweise zeichnet Sie ebenso aus wie eine kompetente und nach-
haltig verbindliche Kommunikation im Kontakt mit unseren Kunden.

Ein viertel Jahrhundert Erfahrung.
Herzlich willkommen! Schön, dass Sie uns gefunden haben. abel & käufl ist einer der führenden spezialisierten Betriebe für 
professionelle Kommunikation in Deutschland. Mit rund 130 Mitarbeitern an mehreren Standorten in Deutschland, offerieren 
wir seit 1995 ein breites Spektrum professioneller Kommunikationslösungen und Services für die Bereiche Industrie & 
Handel, öffentliche Einrichtungen und öffentliche Sicherheit. Weitere Informationen finden Sie unter www.abel-kaeufl.de.

Zur Verstärkung unseres Teams am Standort Landshut oder Unterspiesheim suchen wir Sie ab sofort in Vollzeit als

Wir sind gespannt und freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit möglichem Eintrittstermin – per 
E-Mail an bewerbung@abel-kaeufl.de oder über das Kontaktformular unserer Homepage unter www.abel-kaeufl.de.
Gerne stehen wir Ihnen vorab auch für Rückfragen zur Verfügung.

Interessiert?

Wir bieten Ihnen.
Eine spannende und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem erfolgreichen, expandierenden Funk-Systemhaus.
Ein offenes und kollegiales Miteinander im Team.
Überdurchschnittliche Bezahlung.
Flexible Arbeitszeitmodelle und Home-Office-Option.
Fortlaufende, umfassende Weiterbildung und Qualifizierung.
Ein offenes und kollegiales Miteinander im Team.
Einen krisensicheren Job in einer Wachstumsbranche.
30 Urlaubstage, Teamevents und viele weitere Mitarbeiterbenefits.

Ihr Profil.
Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ein abgeschlossenes Studium. 
Hohe Kundenorientierung und sicheres Auftreten. 
Berufserfahrung im Vertriebsumfeld. 
Markt- und Kundenkenntnisse in der PMR-Branche. 
Fähigkeit, nach Zielen zu arbeiten und festgelegte Umsatzvorgaben zu erreichen. 
Eigenverantwortliches Handeln und hohe Problemlösungsfähigkeit. 
Hohe Einsatzbereitschaft, Verantwortungsbewusstsein, sorgfältige Arbeitsweise und Teamfähigkeit. 
Systematisches, strukturiertes und selbstständiges Arbeiten. 
Aktives Zuhören, sehr gutes Verhandlungsgeschick sowie rhetorisches Geschick und Kommunikationsstärke. 
Gute Selbstorganisation und Zeitmanagement.
Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift. 
Gute EDV-Kenntnisse in Office-Anwendungen.


